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Mira Giesen,
Die Webverbesserin

= Dipl. Kommunikationswirtin & Marketing-Nerd
= Werbeagenturen, Mittelstand, dap

= Seit 2011 selbst & standig #Webinare

= Grevenbroich/Koln/Leipzig

= Krimi- und Podcast-Fan

= Alleinerziehende Axolotl-Mutter ;)

Seminare mit Mira Giesen




Spoiler: Niemand kauft ,,einfach so” ;)
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Unternehmensziel Social-Media-Ziel KPIs

Bekanntheit/
Brand-Awarneness

Kundengewinnung/

Bekannthetit steigern Impressions, Reichweite

Kundenbindung/Loyalitat Engagement = Interaktion Likes, Shares, Kommentare...

User/Leads/Kaufe Conversions Klicks, Leads, Orders, ROAS, CPC, CPL
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Eines der wichtigsten Ziele

lhre Fans auf die Website bekommen
(Und dort zu Leads/Conversions umwandeln)
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Wann & Warum hat der Kunde Bedarf?
= |hr Content

= r
User ohne c User mit g User mit
Problem- % Problem- =] Problem- §
und ;, und ohne 'ﬁ und mit §-
Lésungs- o Losungs- b= Losungs- -4
bewusstsein g bewusstsein % bewusstsein P
Q (1]

Ihre Customer Journey

Die Strategie: Der Content-Hub
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Die Strategie: Der Content-Hub
Quelle Ihres Contents
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AKADEMIE FUR
ONLINE MARKETING

Vielen Dank fur lhre
Aufmerksamkeit!

eMBIS GmbH
Akademie fiir Online-Marketing

Blumenstr. 25
85399 Hallbergmoos (bei Minchen)

Telefon: 08 11/ 99 33 66-0
Telefax: 08 11 /99 33 66-1

E-Mail: mail@eMBIS.de
Internet: www.eMBIS.de

Folgen Sie eMBIS auf Social Media:

Unsere Seminare ;
Wahlen Sie aus iber 40 Themen |

https://www.embis.de/seminare/

Unser Newsletter
Onlinemarketing Insights

https://www.embis.de/newsletter/

Unser Podcast
TREFF.PUNKT. Marketing

https://www.embis.de/podcast/




Disclaimer

eMBIS GmbH

Akademie fur Online Marketing
Blumenstr. 25

85399 Hallbergmoos

Copyright

Alle Seminarunterlagen sind urheberrechtlich geschutzt. Alle Rechte an ihnen sind vorbehalten. Kein Teil der
Unterlagen darf auRerhalb der engen Grenzen des Urhebergesetzes ohne schriftliche Genehmigung der
eMBIS GmbH in irgendeiner Form vervielfaltigt, unter Einsatz elektronischer Systeme verarbeitet, verbreitet
oder sonst 6ffentlich zuganglich gemacht, Gbersetzt oder auf sonstige Weise bearbeitet werden. Soweit Rechte
an einzelnen Teilen der Unterlagen Dritten zustehen, sind diese Rechte vorbehalten.

Rechtsausschluss

Dieses Dokument ist mit groRer Sorgfalt und Genauigkeit erstellt worden. Es wird jedoch darauf hingewiesen,
dass Fehler nicht auszuschlief3en sind und somit dieses Dokument keine verbindliche Grundlage fur die weitere
Nutzung im gewerblichen oder privaten Bereich ist.




