M AKADEMIE FUR
EMBIS ONLINE MARKETING

Herzlich illkommen zum Webinar:
Wie finde ich gute Themen fiir meinen

Agenda

Dauer:
* 11 -11.45 Uhr

@ Newsletter?
EMBIS
* Themen:

Was lhre Kunden wirklich interessiert und diese Themen mit ihren Zielen
strategisch verbinden.

Tools, Vorlagen und Hilfsmittel zur ldeenfindung.

Die ersten Steps zur liberzeugenden Gesamt-Strategie.

Ausblick & Fragen




Uber mich:

Mira Giesen - Die Webverbesserin

* Dipl. Kommunikationswirtin & Online-Marketing-Nerd

* Werbeagenturen, Mittelstand, dapd Nachrichtenagentur
» Seit 2011 selbst & standig

* Newsletter-Fan seit Ende 2014 ;)

» #Webinare

» Grevenbroich/Leipzig/KéIn
* Krimi- und Podcastfan

* Alleinerziehende Axolotl-Mutter ;)

 www.webverbesserin.de
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Stichwort-Bingo im Chat
Was ist lhnen persénlich bei Newslettern wichtig?

EIMBIS




Der gréRte Fehler ein Newsletter fiir alle

EIMBIS
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ALLE ist keine Zielgruppe
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Die Customer Journey
© eMBIS Akademie Online Marketing Seminar 7
Website Zahlungsabwicklung

Sonderangebote fiir
stammkund:innen

Mail-Support

Affiliate
Kundeninterviews
Online-Shop Community
SEO / zum Produkt
Awareness
/ - .
Empfehlungen Social Media Sales Page Umfragen
Stornierung/
Online-Werbun R i Kandigung
/ ? Newsletter crensionen Social Media
Erg@nzungen
N / zum Angebot
PR Direkter Kontakt

© eMBIS Akademie Online Marketing Seminar




Themenfindung entlang der Customer Journey
Welche Probleme., Wiinsche, Sehnsiichte...

i

EMBIS

Beispiel Apotheke
Dauerthemen

Saisonale Themen
Q1 Winter

Q2 Friihling

Q3 Sommer

Q4 Herbst/Winter

Trends
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Themen recherchieren
trends.google.com

Go 912 Trends Startseite Entdecken Aktuelle Trends ﬂ: Ea ]
@ chatgpt
'_: atgp + Vergleichen
Dautschland * letzte 12 Monate * Alle Kategorien ¥ Websuche *
Interesse Im Zeitlichen Verlauf () L &
@ Overview Documentation Examples Playground 4 Upgrad
Get started ¥ Playground Load a proset. / Save
Entar aninstruction or select a prasat,
and watch the APT recpond with a
completion that attempts ta match the Warum braucht jemand eine neue Badehose 10 ideen &
aantext or pattern you provided,
. 1. Der Stoff der alten Badehose ist schon abgenutzt und fangt an zu reifen.
You can contral which modzl campletes
your reruast by changing the mael. 2. Die alte Badehose schrankt die Bewegungsfreiheit ein.
3. Der 5til der alten Badehose ist nicht mehr modern.
KEEP IN MIND 4. Die alte Badehose ist schaon zu klein geworden.
< U i it ahait 5. Dar Schnitt der alten Badehose passt nicht mahr.
sa good juagment when sharing ¥ i
autputs, and attribute them to your &. Die Farbe der alten Badehose ist verblasst.
name ar company, Learn more, 7. Die alte Badehose hat keine ausreichenden Sonnenschutzfunktionen.
) 8. Die alte Badehose hat keine praktischen Taschen.

4 Requests submitted to our models i w

Py i il Lot mnd immrons 9. Die alte Badehose hat ein falsches Logo.

future maodals. Laarn mare. 10. Dig alte Badehose hat sin beschadigtes Dasign.‘
B Ourdefault models training data

cuts off in 2021, so they may not have

knowledge of current events.

@ Looking for ChatGPT?  Try itnow @ *

o {5 0] Py 260




Drei Konzept-Optionen

RegelmaBiger Live-Newsletter
Automatisierung

Oder Hybrid?
= -
User ohne - User mit Of User mit
- c 1
Problem- > Problem- u:; Problem- 8
und Ex_., und ohne '@ und mit &
Loésungs- o Lésungs- 2 Lésungs- g.
bewusstsein £  bewusstsein Eo’ bewusstsein
w0 (1]
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Seminar E-Mail-Marketing

* Wie Sie Kontakte selektieren

* Wie Sie mehr E-Mail-Kontakte bekommen

* Wie Sie aus E-Mail-Kontakten Kaufer machen

» Wie Sie die richtige Software auswahlen

» Workflows, Vorlagen, Tools & Arbeitserleichterung
 Best Practice Beispiele fir B2B & B2C

» Meine Ideen fur Ihr Konzept & lhren Newsletter

* KPI's

« Uvm.

* https://www.embis.de/seminare/e-mail-marketing/
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MB|S AKADEMIE FUR
- ONLINE MARKETING

Ziel erreicht

Vielen Dank fir Ihre Aufmerksamkeit!

eMBIS GmbH
Akademie fiir Online-Marketing

Blumenstr. 25
85399 Hallbergmoos (bei Miinchen)

Telefon: 08 11 /99 33 66-0
Telefax: 08 11 /99 33 66-1

E-Mail: mail@eMBIS.de
Internet: www.eMBIS.de | www.blog.eMBIS.de

0600

Bildquellen
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© andresrimaging (gettyimages.de)
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eMBIS GmbH
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85399 Hallbergmoos

Copyright

Alle Seminarunterlagen sind urheberrechtlich geschiitzt. Alle Rechte an ihnen sind vorbehalten. Kein
Teil der Unterlagen darf auf3erhalb der engen Grenzen des Urhebergesetzes ohne schriftliche
Genehmigung der eMBIS GmbH in irgend einer Form vervielféltigt, unter Einsatz elektronischer
Systeme verarbeitet, verbreitet oder sonst éffentlich zugénglich gemacht, Ubersetzt oder auf sonstige
Weise bearbeitet werden. Soweit Rechte an einzelnen Teilen der Unterlagen Dritten zustehen, sind

diese Rechte vorbehalten.

Rechtsausschluss

Dieses Dokument ist mit grof3er Sorgfalt und Genauigkeit erstellt worden. Es wird jedoch darauf
hingewiesen, dass Fehler nicht auszuschlielen sind und somit dieses Dokument keine verbindliche

Grundlage fur die weitere Nutzung im gewerblichen oder privaten Bereich ist.




